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Nearshoring en
Meéxico resiste

Y mantiene su
fortaleza; Barrera
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JEANETTE LEYVA
ANA MARTINEZ
Pese alaincertidumbre que haen-
frentado el pafs en materia comer-
cial, el contar con un acuerdo que
lo une al mercado mas importante
del mundo y una posicién mejor a
la de otras naciones en este ambi-
to ha hecho que la tendencia del
nearshoring no pierda vigencia,
de acuerdo con Lorenzo Barrera,
presidente ejecutivo del Consejo
de Grupo Financiero Base.
“Empresas de muchos pafses es-
tan con interés de entrar a México,
perchasta tener claridad en temas
de cémo se va a definir el T-MEC
van a tomar la decisién final. La
pausa de nearshoring estd activa.
Estoy seguro que se va a aclarar el
tema y ya tomaran sus decisiones
pertinentes”, afirmé en entrevista
previaala89 ConvenciénBancaria.
Precisamente sobre este proceso
enel acuerdo comercial entre Méxi-
co, Estados Unidosy Canada, resalté
que entre las ventajas que tiene el
pafs esta la oferta de una mano de
obra competitiva a bajo costo, lo
que también es un beneficio para
los socios comerciales, y con ese ar-

gumento es como debe defender el
paissusinteresesfrenteasussocios.

Anotd que el resultado delare-
visién del acuerdo generara mas
confianzaenel paisy atraerdinver-

siones. Estos dos factores fomenta-
ranel crecimiento econdmico que se
posiciona como uno de los principa-

les problemas del pafs, pero que de
resolverse se generaria unbeneficio
que permeariaentrelapoblacién al
tener una nacién mas sana.

SIN DANAR IMAGEN DE LA BANCA

El presidente ejecutivodel Consejc

de Grupo Financiero Base, que re

cién cumplié 40 afios de fundacidn,
destacd que se preparan para com-
petir en el sistema bancario ante
lallegada de nuevos participantes
con un enfoque totalmente digital,
y puntualizé que las inversiones
querealizan en materiatecnolégica
tienen por objetivo dar soluciones
que sean de facil uso y acceso.

Entre sus principales preocupa-
ciones, enfatizd, es que los nuevos
bancos hagan las cosas bien en el
sentido de que no capten clientes
“de reputacién dudosa”. Por ello,
insté aque esténapegadosalaley,
con un cumplimiento Integro a la
regulacion vigente y con mucha
cautela parano perjudicarlarepu-
tacién del sistema bancario.

Asi, estimé que la competencia
se perfila aintensificarse. “Necesi-
tamosy estamos obligados a seguir
creciendo en el mercado mexicano
con una buena experiencia”.

Barrera argumento que es un
gran reto el entrar a la competen-
cia bancaria en un momento en el
que todas las instituciones se pre-
paran para atraer y retener a sus
usuarios. Por ello, destacé que es
importante hacer las inversiones
correctas, principalmente en areas
enlaquelos clientesvalorenloque
seles ofrece.

Aunosdfasde quelainstitucién
financiera cumplié su 40 aniver-
sario, el presidente ejecutivo del
Consejo de Grupo Financiero BASE
externdquela competencialos obli-
gaaseguir siendoun bancode van-
guardia conlas mejores tecnologfas
que existen en el mercadoy, sobre
todo, conuntalento de altonivel en
todaslas areas del negocio.
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EN ENTREVISTA. Lorenzo Barrera, presiente de Grupo Financiero Banco Base.



